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ANTONI® ALMEIDA ALVES

R

nio Alves (Porto, 2009) - Fotografia: Armando Afonso




Mini Biografia

Antonio Almeida Alves nasceu a 4 de Julho de 1936, em Sao Paio, distrito da Guarda.
Estudou até a quarta classe “chegava-se a essa altura e iamos trabalhar.” Foi trabalhar para o
campo e “depois fui para a tropa aos 20 anos.” Quando a tropa terminou foi para o Zaire onde
vendia um pouco de tudo.

Ja em Portugal comprou a Casa Faria, inicialmente uma mercearia, que vendia 400 quilos de
bolo-rei mas, com o passar dos tempos, foi evoluindo, acabando por se tornar uma loja de
velharias.

Ascendéncia

"Sou da aldeia"

O meu pai chamava-se Joao de Almeida Alves e a minha mae Adelina da Graga. Trabalhavam no
campo. Sempre na aldeia e eu também sou da aldeia, tal e qual como eles. Tenho dois irmaos.
Tenho um irmao em Gaia e uma irma na América. A minha irma que esta na América ja é vilva,
esta reformada e o meu irmao é vendedor de produtos alimentares para os hipermercados.

Educacao

Chegando a quarta classe ia-se trabalhar

Andei na escola até a quarta classe. Na minha idade havia poucos que estudavam, muito poucos.
Eu s6 tenho a quarta classe. A maior parte das pessoas da minha idade nao passavam dai.
Chegava-se a essa altura e iamos trabalhar.

Agora vai tudo estudar. Naquela altura, sé uma minoria é que ia. Era s6 quem tivesse ja muitas
possibilidades, que eram poucas as pessoas. Agora quase todas as pessoas tém possibilidades
para ir estudar mas naquela altura nao. Na minha aldeia por acaso havia la ja uns estudantes
porque era uma aldeia rica.

Era uma aldeia com quatro fabricas de lanificios. Fica mesmo no sopé da serra e apanha as aguas
da serra, tem muito bons terrenos. Ainda hoje é considerada uma terra rica porque vem para la
muita gente ali dos arrabaldes, que nas terras deles nao tém agua para regar as propriedades e
uma terra que nao tenha agua ja nao da a producao que deve dar.



Folgozinho do Viriato

Uma altura deu na Sic um caso de um javali que atacou uma senhora da minha terra, chamada
Sao Paio, Gouveia, essa senhora era de uma terra chamada Folgozinho. Foi onde Viriato disse:

- “Deixem-me tomar aqui um folgozinho.”

Aquilo € mesmo no cimo da serra, portanto, ele ja ia cansado, porque antigamente ndo havia
automoveis, ndo havia nada, ndao havia transportes e tinha que andar a pé. Tinham de caminhar
quilémetros e quilémetros tudo a pé.

Entao essa terra ficou a chamar-se Folgozinho.

Percurso profissional

Da terra para o Zaire e depois o Porto

Quando terminei os estudos fui trabalhar na terra. Trabalhava no campo como todas as pessoas.
Depois fui para a tropa aos 20 anos. Ao fim da tropa fui para o Zaire. E depois no Zaire é que |4
ganhei uns tostoes, com esses tostdes e com a ajuda dos meus sogros e dos meus pais, que
também viviam razoavelmente é que eu comprei a mercearia.

No Zaire trabalhava no comércio, s6 que nao era um comércio destes. No comércio a gente podia
vender tudo menos ouro e diamantes. Era a Unica coisa que estava fora do alcance do comerciante.
Mas la podia-se fazer tudo. Podia-se vender roupa, camisas, calcas, arroz, feijao, quer dizer tudo.
Aqui cada loja dedica-se a sua especialidade.

Depois vim para o Porto, fomos expulsos do Zaire, em 1974, e surgiu a ideia de vir para aqui.
Havia aqui um individuo que era la de perto da minha aldeia, que conhecia o individuo que aqui
estava e perguntou-lhe se ele queria vender a casa, trespassar a casa e como o individuo tinha
uma certa idade, disse-lhe que sim. Eu depois vim c4, fiz negdcio com ele e tomei conta da casa.
Isto no fim de 1974. Foi quando abri, faz agora 35 anos, em Novembro.

Casamento

Ela compra e vende, eu auxilio

Eu sou casado e a minha esposa sempre trabalhou comigo aqui e posso acrescentar que ela é
gue dinamiza mais isto. Tem mais jeito do que eu para a clientela e ela é que compra, ela é que
vende, eu apenas lhe dou um auxilio.

Confio nela nas compras e ela é que tem gerido isto mais ou menos. Quando é preciso ir buscar
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mercadoria, quando é preciso qualquer coisa mais, a escrita para o guarda-livros, pagar impostos,
pagar a luz, a 4gua, o telefone, essas coisas todas, é comigo. Ja ndo é ela que faz, sou eu que faco
tudo. Tenho de pagar a Seguranca Social, todos os trabalhos extra aqui a loja sou eu que os tenho
de fazer. N6s de vez em quando temos problemas porque a minha mulher tem uma maneira de
ser e eu tenho outra.

Descendéncia

"Nunca deram assisténcia na loja"

Temos dois filhos. O meu filho é empregado numa empresa daqueles produtos de beleza francesa,
a Vichy, a minha nora também, sao os dois vendedores da mesma empresa. A minha filha é
advogada. Nenhum deles esta aqui ligado a isto.

Eles nunca deram assisténcia aqui na loja. O meu filho quando, as vezes, o chamava para me
ajudar era um suplicio para ele. Porque a gente para fazer alguma coisa na vida tem de se sacrificar
muito e quem nao se sacrificar nunca leva a vida para a frente. Porque ha muita gente a ganhar
muito dinheiro mas chegam ao fim do més e estao sem nada porque conforme o ganham assim
o gastam. Se mais ganhassem, mais gastavam. Por isso nao é s6 o ganhar dinheiro, é preciso
saber ganhar e saber conduzir o dinheiro, tal e qual como se conduz um carro.

Referindo-me ao meu filho, nunca foi apologista de vir para aqui. Tinha uma mercearia, de
maneira que, as vezes, eu ia carregar isto, carregar aquilo e pedia aos meus filhos para me
ajudarem e eles nao queriam ir. A minha filha sendo mais velha e mais adiantada nos estudos,
prontificava-se sempre mas o meu filho ndao queria, tinha vergonha. Mas contrariado 13 ia.

Lugar

Primeira vez no Porto para ver o Benfica a jogar

Eu nao conhecia o Porto antes de abrir a loja. Antes de vir ca trabalhar, tinha ca vindo uma vez
s6. Quando cheguei a Lisboa vindo do Zaire e antes de ir para a minha terra, estive la 15 dias em
Lisboa a procura de uma mala que se tinha extraviado no aeroporto. Eu depois para a encontrar
no aeroporto vi-me aflito. Entao houve uma semana, que o Benfica veio jogar aqui ao Porto, eu
como era benfiquista meti-me numa camioneta do Benfica e vim ao Porto ver jogar o Benfica.
Depois vim a segunda vez quando foi para tomar conta desta casa. Porque o individuo que me
arranjou esta casa era la da minha aldeia. Ele disse-me:
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Produtos da Casa Faria (Porto, 2009) - Fotgrafia: Armando Afonso




-"O Alves, estd Ia uma casa assim, assim que a passam. Queres tomar conta dela?"

Depois eu vim c3, falei com o individuo e fiz negécio. Foi assim. Foi um dia s6. Foi vir ca e tornar
logo a ir. Quase nem conhecia nada.

J4 era casado. A minha mulher veio mais cedo. Porque nés fomos expulsos do Zaire. Entao todos
os homens mandaram as mulheres embora. Nao sabiam em que é que aquilo ia dar. Podia haver
barulho. Eu vim mais tarde, vim passado dois meses. Eu vim quando se deu o 16 de Marco de
1974. Foi o principio da Revolucao de Abril, foi o 16 de Mar¢o, foi quando o Salgueiro Maia, nao
sei se foi ele se foram outros, que fizeram uma investida sobre Lisboa. Quando foi o 16 de Mar¢o
estava em Lisboa, a procura da mala, que depois consegui encontrar.

Rua

"E uma mortandade"

Da Rua Mouzinho da Silveira lembro-me que estavam duas casas de balancas, fecharam as duas.
Estava uma casa de miudezas, de linhas, de botdes, chegou a ter quatro empregados, hoje estd
|4 outro ramo. Aqui onde era a Alianca das Malhas chegou a ter 11 empregados. Eu contei-os
uma vez antes de entrarem para a loja. Desses 11 fugiu tudo, s6 |a esta o patrao e a patroa.
Portanto, isto quer dizer que a rua foi diminuindo devido as grandes superficies, o negdcio foi
diminuindo, diminuindo, estao ali dias inteiros, eu passo para baixo e para cima e nao ha la
ninguém. E quem diz eu, diz toda a gente. Se alguém estiver aqui um dia e comecar a contar la
de cima do pé da estacao e até a Ribeira, vé quantas pessoas entram, entra um ou entra outro
mas chegam a porta e vao embora outra vez. Estd um bocado periclitante, isto a respeito de
negaocio.

Quando eu aqui cheguei, ha quase 35 anos tinha uma vida como tem hoje a Rua Santa Catarina.
Havia aqui a coisa dos vinhos, era sempre gente a passar para baixo e para cima. Isto era um
corredor de gente todos os dias. Agora tem dias que a gente chega a porta e ndao vé ninguém
na rua. As vezes, quando é a tarde digo para a minha mulher:

-Vamos embora que nao ha aqui ninguém.

- "Ainda é cedo deixa-te estar."

- Chega aqui. Vé 13 se vés alguém na rua.

N&o se vé ninguém. E uma mortandade. O que fez isso foram as grandes superficies que tiraram
o negdcio todo aqui e nés aqui ainda temos um ramo que as grandes superficies ainda nao
deitaram mao. Quando eles deitarem a mao neste ramo entao é melhor “darmos um tiro na
cabeca e fugirmos para o Egipto.”



Estacionamento proibido

Uma das coisas que tem contribuido para este estado é a policia e as multas porque muita gente
quer vir a minha loja, e quem diz a minha diz a muitas mais e, muitas vezes, a policia anda
escondida atras dos carros e quando o carro estaciona estao logo a multar. O policia devia dar
cinco ou dez minutos. Determinar prazos, dez, no maximo 15 minutos. Porque o individuo entra
numa loja compra umas calcas e vai-se embora. E o policia esta ai escondido atras de qualquer
coisa e mal o cliente encosta o carro, vai além, volta para ca, quando chega ja tem a multa. As
calgas em vez de ficarem por 30 euros, ficam por 60 ou 120. Agora mal encosta, as vezes, ainda
esta a encostar ja esta o policia a multar. Isto nao esta certo. As autoridades tém de rever isso
porque € uma coisa que da muito prejuizo aqui a Baixa. Dando a mim, da também aos outros.
Eu tenho um cliente que é do Hospital de Sao Joao, ele diz-me assim:

- "0 senhor Alves, eu nao posso ir a sua loja. De cada vez que 14 vou sou sempre multado. Eu ja
|4 fui umas poucas de vezes ndo ha vez nenhuma que ndo seja multado. A gente pde-se na
conversa, chego l4 e ja fui multado. Deixei de ir a sua loja porque ja apanhei uma quantidade de
multas de cada vez que 14 vou".

Loja

Casa Faria

A minha loja é a Casa Faria, nimero 237 da Rua Mouzinho da Silveira. Chama-se Casa Faria porque
foi feita uma constituicdo em acta entre vdrias pessoas. Isto é uma sociedade por quotas. A minha
mulher tem uma quota, eu tenho outra. Isto é uma sociedade porque ja era uma sociedade antes.
Nao sei quantas eram. Quando eu tomei conta da casa pelo menos eram umas quatro ou cinco.
Depois fiquei s6 eu e a minha mulher. Compramos as quotas aos outros individuos que estavam
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ca. Portanto, chama-se Casa Faria Lda. Portanto, isto € uma sociedade por quotas e tem de ter
sempre a mesma denominacao.

A ndo ser que a pessoa queira suspender esse nome mas para isso tem que ir as financas, tem
de pedir ao senhorio para deixar mudar essas coisas todas. De maneira que eu ja estou com esta
idade ja ndao vou estar com esses trabalhos porque ndo sei quantos anos tenho de vida. Ja tinha
pensado nisso ha tempos mas nao estou para me preocupar com isso.

Faria era um dos sécios. Esta casa tem tantos anos quanto eu. Eu tenho 73 anos, portanto, esta
casa foi fundada hd 73 anos, precisamente. Eu ja li nos livros que foi fundada quase na mesma
altura em que eu nasci. Tem uma diferenca pequena, eu nasci em Julho e isto parece que foi em
Agosto.

"Ao fim-de-semana isto parecia o Sao Jodo"

Quando eu tomei conta desta casa era uma mercearia depois nos é que mudamos de ramo. Quer
dizer, a necessidade obrigou-nos. Apareceram as grandes superficies e o povo habituou-se a
andar com o carrinho na mao a deitar para dentro do cesto e depois as mercearias fecharam
todas. S6 uma merceariazita ou outra muito longe é que vive ainda do “leva hoje e pagas amanha”,
como se diz, do fiado. Estd aqui uma na Rua Escura que ainda estd aberta. Mas isso porque vive
muito do fiado. Aquela gente ali € muito pobre, nem tem dinheiro, nem tem carro para ir ao
supermercado e é gente que leva hoje e pagam no fim do més e andam assim. E é isso que a
mantém. Mas também é quase a Unica que eu vejo ai. De resto tudo o que era ai de mercearia
fechou tudo. Nao ha ai nada a funcionar. Nem aqui nem em lado nenhum. Eu passo pela cidade
toda e vejo poucas mercearias abertas. Até os supermercados pequenos foi tudo ao ar. Criaram
tantas grandes superficies a volta do Porto que obrigou os pequenos comerciantes a fechar as
portas. Quer dizer, isto foi bom por um lado, porque veio desenvolver um bocado mais os terrenos
gue estavam baldios ai a volta. Ganhou muita gente muito dinheiro com esses terrenos que
estavam baldios. Mas em contrapartida, vem no jornal que vao inaugurar um centro comercial
com mais 1500 postos de trabalho. Mas s6 que estes 1500 postos de trabalho vém derrubar
15000 ou 150000, isso eles ndao dizem. Porque veio destruir o comércio todo da cidade.
Quando eu cheguei, aqui na Rua Escura ao sabado, ao fim-de-semana, isto parecia o Sao Joao,
era tanta gente, tanta gente que vinha para a Rua Escura fazer compras. Se eu tivesse tirado
fotografias ou filmado a gente que ia para ali fazer compras, comprar sapatos e roupas. Agora
a rua nao vai la ninguém. O comércio ali fechou todo. Aqui as ruas tinham uma vida espectacular.
Vinha gente de fora comprar coisas. Agora nao vem ca ninguém. Vinham os de Gaia, vinham da
Vila da Feira, vinham de Rio Tinto, vinham de todo lado, vinham aqui fazer compras a cidade.



Agora eles proprios ja nao vém porque tém la tudo na terra deles. Tém Ia nao sei quantos
supermercados, nao sei quantos centros comerciais. Até na minha terra, em Gouveia, que é |4
na serra, ja la estao nao sei quantos centros comerciais. Os centros comerciais e os novos hipers
destruiram o comércio quase no pais todo.

A culpa dos monopalios

O Salazar, ndo deixava criar monopdlios, que era para o dinheiro estar dividido e todos viverem
dentro de uma certa norma. Mas veio agora estas novas leis para o mundo, da globalizacao, disto
e daquilo e salve-se quem puder.

Portanto, o Belmiro de Azevedo, sé ele tem um império. Quem diz o Belmiro de Azevedo, ha
muitos no mundo. Criaram-se estes monopoélios. Quer dizer s6 pode ter isto ou ter aquilo tudo
um grande e os pequenos morrem todos de fome. S6 pode criar batatas quem tiver uns terrenos
muito grandes. Quem quiser fazer num terreno pequeno nao tem autorizacgao. Isto vai ficar
complicado para os mais novos porque esta-se a tornar de tal maneira, é o que diz o meu irmao:
- "Isto vai, vai até que rebenta!"

As guerras comecam assim. Porque, o individuo quer fazer isto, quer fazer aquilo, até se tiver um
quintal e se quiser ir |4 colher umas couves nao pode. Tem que as ir comprar ao supermercado.
Isto nao pode ser. Eu tenho umas videiras no quintal, ndao posso colher os cachos, porque tém
nao sei qué. Tenho de os ir comprar ao supermercado e as minhas deito-as fora. Isto ndo esta
bem. As pessoas estao de tal maneira a apertar isto que um dia vai dar barulho. Na minha
perspectiva e do meu irmao, que as vezes falo com ele, ele diz que as guerras comecam por estas
coisas todas. Eles tanto apertam, tanto apertam que um dia estoira. E como soprar para um baléo,
se soprar sempre, o balao rebenta e isto é a mesma coisa.

"400 quilos de bolo-rei"

Quando tomei conta da casa estava cd uma menina a trabalhar mas foi-se embora. Dei sempre
conta do recado. Naquela altura, quando tomamos conta da casa, ainda fiz muito negécio,
cheguei a vender aqui 400 quilos de bolo-rei.

Havia um individuo na padaria de Santo Ildefonso que me fornecia um bolo-rei e os primeiros
anos cheguei a vender aqui 400 quilos de bolo-rei. Vendia pao de 16, depois vendia frutas de
todas as qualidades. Frutas secas, pinhao, ameixa, figos, nozes, nos primeiros anos isso foi bom.
Até virem os hipermercados.

Quando vieram os hipermercados isto foi abaixo completamente. Vendiamos queijo, chouricas,
presunto, tudo. Tudo que era alimentacao, a gente deitava a mao a tudo e vendia-se tudo. Vinham
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muitos individuos da Franga, chegavam aqui e compravam presuntos inteiros, ou metades,
vendia-se presunto que eu sei la.

Mudanca de ramo

Para tudo também é preciso um bocado de sorte e, as vezes, de olho aberto.

Calhou que quando estavamos ja em aflicao, ja nao vendiamos, veio para aqui um individuo de
Barcelos, para ali em frente ao fontandrio, vender coisas |4 de Barcelos, coisas que ele tinha
comprado em stock. Era uma homem forte, muito mais forte do que eu e com uma certa idade,
mas trazia uma giga grande, com loucas. Ele vendia aquilo pelo barato, compramos coisas la e
comecamos a vender. Vimos que aquilo se vendia bem e depois é que comecamos a meter neste
negécio. Eu ainda fui ter com um individuo meu conhecido e disse-lhe:

- Olhe 6 senhor Lopes eu queria mudar de ramo, a mercearia ndo esta a dar nada.

E ele disse-me assim:

- "Entdo e o senhor Alves queria mudar?"

- Talvez para malhas.

- "E vocé conhece alguma coisa de malhas?"

Eu assim:

- Ndo, eu nao conheco nada.

E ele disse-me assim:

- "Entao olhe, va-se dando com a mercearia porque a mercearia ja conhece e logo que va dando
para viver, va estando com ela porque se o senhor ndao conhece nada de malhas vai-se meter
num negocio que amanha tem de fechar a porta e depois vé-se numa aflicdo maior do que estd
agora. Porque eu também comprei uma fabrica e depois nao lhe soube dar andamento, tive a
sorte depois de ter alguém que a comprasse, senao eu hoje estava capaz de estar sem nada.
Indo a faléncia uma pessoa pode ficar sem uma coisa e sem outra."

Entao eu continuei isto até surgir esta coisa da minha mulher ir para este ramo de velharias, foi
assim.

“Ja ndo tenho ambicoes”

Hoje as minhas ambicdes ja foram todas por dgua abaixo. J4 ndo espero nada, com esta idade,

ja ndo posso alterar nada nem fazer nada. Se fosse mais novo ainda podia fazer alguma coisa e
alterar alguma coisa mas quando se chega a esta idade ja deixa correr e mais nada. Ja ndo tenho
ambicdes para mais coisa nenhuma. A mim ja disseram:

- "Ah faca assim, faca assado, faca isto."



E eu digo:
- Se estivessem com a minha idade nao falavam assim.

Clientes

Educacao e honestidade

Antigamente, a clientela era toda pobres e ricos. Mais até pobres porque os ricos nao vinham
assim muito a minha casa mas hoje ja é uma classe diferente de clientela. Ja é mais média/alta.
Enquanto na mercearia era média/baixa, agora passou para o contrario. Sao poucos os que
compram estas coisas. Quem compra estas coisas é tudo gente com um certo nivel, com dinheiro.
A minha relacao com os clientes foi sempre boa, eu apesar de sé ter a quarta classe posso dizer
que fui sempre uma pessoa educada, respeitadora e sempre amigo de fazer bem. Eu falo francés
por ter estado no Zaire, eu uma vez fiz propaganda aqui ao Porto a um francés e ele disse-me:
- "Estas a receber alguma coisa do Estado?"

- Ndo, nao recebo nada. Estou apenas a explicar aquilo que tu ndo sabes e que nao conheces.
Estou-te a dizer para ires aqui, ires além, ires a Bolsa, para ir a Igreja de S. Francisco, para ires ali
acima a Sé, a dar a conhecer.

Felizmente posso dizer que fui sempre uma pessoa tao séria, assim houvesse pessoas tao sérias
no mundo como eu. Eu quando tinha a mercearia punha o produto na balanca e era eu a chamar
os clientes a atengao para ver na balanca o peso que levavam para depois nao virem com conversa
para cima de mim. Agora com este ramo, vendo as coisas as pessoas e digo-lhes assim:

- Se levas a peca por 50 euros, ela sé vale 40, 30 ou 10 devolves-me a peca e eu devolvo-te o
dinheiro.

Melhor do que isto ninguém faz. Foi ha dois anos que esteve ai uma menina que me comprou
uma coisa de poér no olho, que é de vidro, uma coisinha pequenina. E eu vendi-lhe por 20 euros.
E a menina:

- "Ai isso é muito caro, isso nao é para mim, é para a minha tia."

E eu disse-lhe:

- Olhe menina, se achas que a peca é cara, levas a peca, para o ano que vem, ou daqui a dois
anos ou daqui a trés, se a pessoa nao a quiser, que achou cara, devolves-me a peca, chegas aqui
e devolvo o dinheiro.

Ja tenho feito isso com espanhdis e com outros mais e com portugueses.

Vendi uma peca a um doutor, era uma travessa do Cavaco, e ele disse-me:

-"O senhor Alves, estd a vender-me isto muito caro."

Eu disse:
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- O senhor doutor, o senhor doutor leva a peca, se alguém lhe disser que a peca ndo vale o
dinheiro que o senhor me esta a dar, o senhor doutor traz-me a peca e eu devolvo-lhe o dinheiro.
Portanto, ndo fique preocupado com o valor da peca.

Ele voltou cd muitas vezes e eu como ja tinha confianca com ele brincava:

- O senhor doutor entdo quando é que me traz a peca?

Eu a brincar com ele.

- "Ai vocé é um malandro. Qualquer dia vou-lhe trazer."

Eu sabia que ele ndo ma trazia porque a peca valia o dinheiro e ninguém |he disse que nao valia.
Eu fago essa coisa aos clientes, € uma prova de que nao estamos a roubar. Se eu lhe vender esta
peca por 20 euros e a peca so valer 10, o individuo chega ali:

- "Tu deste 20 euros por isto? Isto vale 10 ou 5..."

O individuo chega aqui, devolve-me a peca e eu devolvo-lhe o dinheiro. E uma prova que estamos
a ser sérios em todos 0s nossos actos. Tanto para A, como para B, como para C. S6 quero aquilo
que Deus me quer dar. Aquilo que Deus entende que me deve dar eu fico satisfeito. Agora roubar
as outras pessoas, nem eu, nem a minha mulher, ndo temos essa norma, desde o principio. As
vezes, vém ai estrangeiros dizem-me assim:

- "Ah ja me estas a levar mais por ser estrangeiro.”

E eu digo assim:

- Nao, ndo. Estas enganado. Aqui tanto pagas tu como paga o francés, como paga o inglés, como
paga o canadiano, como paga o portugués. O preco é igual para todos.

E é. Eu isso tenho feito para tudo. E um preco, é para todos. Tanto me importa que ele seja
espanhol, como seja inglés, como seja portugués. E ha muita gente que nao, conforme vé a cara
do cliente assim fazem o preco. Eu nao.

Avaliacao

"Eu acho este projecto bom"

Eu acho este projecto bom. Agora toda a gente usa a internet, mundialmente. E dando a conhecer
é sempre bom. Até ha muita gente a fazer negécio pela internet e em qualquer parte do mundo
podem saber que ha aqui uma loja e dedicarem-se a vir aqui. Nao digo sé os portuenses mas
até os estrangeiros. Acho que é uma boa opcao.
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